招聘简章
1、 公司简介

    上海大智慧股份有限公司是上海证券交易所主板上市公司，并入选沪深300指数，目前公司市值约100亿左右人民币，净资产32亿人民币，是金融信息服务业的领导品牌。目前公司在职员工约在3300多人，主要分布在上海、北京、香港、深圳、广州等金融中心。

     公司自成立以来，公司致力于以软件终端为载体，以互联网为平台，向投资者提供及时、专业的金融数据和数据分析。作为中国领先的互联网金融信息服务提供商，公司凭借强大的技术研发实力、敏锐的市场洞察力和丰富的信息加工经验，始终前瞻性地把握行业发展方向，不断开发出满足投资者需求的创新产品，在行业内具有重要影响力。

    高速发展中的大智慧将为每位员工提供一种极具想象力的事业舞台，在这个舞台上每位员工将尽情势放着激情和才华！我们以最具有竞争力的薪资福利待遇、完备的培训体系、前沿的技术资源打造你的成功！

2、 企业文化

企业愿景    成为世界上最具有影响力的金融信息综合服务提供商

经营理念     精益求精、不断创新

经营目标     凭借强大的技术研发实力、敏锐的市场洞察力和丰富的信息加工经验，始终     

             前瞻性地把握行业发展方向，不断开发出满足投资者需求的创新产品，成为 

             国际领先的互联网金融信息综合服务提供商  

企业文化     为员工创造福利       为用户创造价值

             为股东创造回报       为社会创造财富                   

3、 业务体系

大智慧证券金融证券系列产品，提供数据分析和即时候请的证券信息平台。适用各大证券金融决策机构和个人投资者，目前在线用户每天约350万，政策用户已超过1亿。已占有全国证券营销部85%的份额，而大智慧Interent个人版目前已是全国使用率最高的证券软件之一。公司旗下产品如下： 

大智慧投资家（高端板）      大智慧分析家（个人版）

大智慧Interent版（个人免费版）     大智慧手机版（移动终端）

大智慧DOS（营销部版）

 四、招聘岗位
岗位名称：金融服务专员
工作职责：

1、通过电话回访，为客户进行产品服务、讲解、咨询等问题

2、维护客户关系，为客户提供优质服务，并完善客户资料；

3、执行公司制定的工作目标和内容，有效的完成工作指标；

任职资格：

1、本科以上学历，相关经济、金融、证券、营销、财经等相关专业优先;

2、普通话标准，有良好的沟通表达能力，吃苦耐劳，具有团队精神。

薪金待遇： 

培训期十天：提供专业培训,外地提供食宿

入职第一个月：底薪4000(无责任底薪)+饭贴+社保+公积金+提成+绩效奖金+提供专业培训

入职第二个月：底薪4500(无责任底薪)+饭贴+社保+公积金+提成+绩效奖金+提供专业培训

入职第三个月：底薪5000(无责任底薪)+饭贴+社保+公积金+提成+绩效奖金+提供专业培训

晋升空间： 
三个职业发展方向 
1、金融服务路线的发展：从试用期金融服务专员做起，最高可晋升至金融服务经理； 

金融服务专员→金融服务主管→金融服务经理
2、参加内部招聘至其它岗位：可从公司不定期发布的内部招聘职位信息中选择自己期望转型的职位，参加内聘,如客户经理、培训讲师、产品讲师、资讯编辑、业务流程管理等岗位。 

3、通过内部培训考核，考核达标后颁发证书，将来可在同行业发展，如：投资顾问、理财经理、行业研究、证券分析师、金融分析师等岗位发展。

福利待遇： 
1、按照国家规定，为员工缴纳社会保险；作息按国家规定的休假制度执行； 
2、公司建立了员工关怀制度，对员工生日、业余文体活动等有一系列关心和鼓励政策； 
3、公司具有完善的培训体系。除岗前培训外，公司会为员工提供一系列的旨在提升岗位技能和管理技能的培训课程。

岗位名称:电话销售
工作职责： 
1、负责大智慧各类软件产品的电话推广工作。 
2、通过电话进行产品销售，完成公司各项销售指标； 
3、根据顾客的需求，进行产品的电话销售及推广； 
4、维护客户关系，进行电话回访，为客户提供优质服务； 
任职资格：
1、市场营销或相关专业大专以上学历，有相关工作经验可放宽学历; 
2、口齿清晰，具有良好的沟通表达能力头脑灵活、思维敏捷，； 
3、工作认真， 具有上进心，吃苦耐劳，具有团队精神。 
4、喜欢电话销售工作，抗压能力强，有很好的自我心态调整能力； 
薪金待遇： 

培训期十天：提供专业培训,外地提供食宿

销售代表 3000元/月（无责任底薪）+补贴+提成+绩效奖金+年底双薪+提供专业培训

销售专员 3300元/月+补贴+提成+绩效奖金+年底双薪+提供专业培训

高级销售 3600元/月+补贴+提成+绩效奖金+年底双薪+提供专业培训

资深销售 4000元/月+补贴+提成+绩效奖金+年底双薪+提供专业培训

晋升空间：

三个职业发展方向

1、 销售路线的发展：从试用销售代表做起，最高可晋升至资深销售经理； 

2、 销售管理路线的发展：从试用电话销售专员做起，可晋升至管理岗位，从电话销售组长，之后电话销售督导、电话销售高级督导、电话销售现场经理等的销售管理路线发展； 

3、 参加内部招聘至其它岗位：可从公司不定期发布的内部招聘职位信息中选择自己期望转型的职位，参加内聘。培训讲师、业务流程管理等岗位。 

福利待遇同上：  

岗位名称:会展助理

岗位职责： 
1、为高端客户提供优质服务，包括客户迎送、座位安排、音频、视频器材使用调试等； 
2、负责处理客户所提出的各类合理问题； 
3、负责券商体验馆内整体管理协调工作。
任职资格: 
1、女性165CM左右，性格开朗,大专及以上学历； 
2 思维敏捷、稳重，有较强的现场控制能力和语言表达能力；熟悉证券行业优先； 
3 普通话标准，形象佳气质出众，亲和力好，充满活力，有较高的综合素质；有较强的语言组织能力及较强的应变能力； 
4 有较强的事业心和社会责任感，具有团队合作意识；

福利待遇同上 

岗位名称:客户经理
工作职责：
1 通过电话对高端用户进行服务营销支持；接待高端客户，进行软件讲解
2 维护客户关系，管理和分析客户档案资料；收集各类表单，进行汇总整理；
3 接听服务热线，解答客户问题，处理客诉；

4、 本科以上学历,有呼叫中心服务、销售、金融，证券、营销从业者优先考虑
薪资待遇：

1、培训期十五天：提供专业培训,外地提供食宿
2、晋升通道底薪（底薪4000元/月，级别薪资通道4000—18000元/月）+保险+员工福利；

3、提供广泛的晋升空间；
晋升空间： 
三个职业发展方向 
1、客户的发展：从试用期客户经理做起，最高可晋升至资深客户经理； 

客户经理→中级客户经理→高级客户经理→资深客户经理
2、参加内部招聘至其它岗位：可从公司不定期发布的内部招聘职位信息中选择自己期望转型的职位，参加内聘,如客户经理、培训讲师、产品讲师、资讯编辑、业务流程管理等岗位。 

5、 通过内部培训考核，考核达标后颁发证书，将来可在同行业发展，如：投资顾问、理财经理、行业研究、证券分析师、金融分析师等岗位发展。

福利待遇同上：
岗位名称:产品讲师
工作职责：
1 负责大智慧公司产品和高端软件的讲解演示 
2 承担大智慧高端客户的上门预约讲解维护；负责大智慧券商会员全国巡回演讲
3 有证券分析软件从业经验，熟悉金融证券，有培训经历者；

6、 有呼叫中心、金融，证券、营销从业者优先考虑
薪资待遇：

1、培训期十五天：提供专业培训,外地提供食宿
2、晋升通道底薪（底薪4000元/月，级别薪资通道4000—15000元/月）+保险+员工福利；

3、提供广泛的晋升空间；
晋升空间：
1、讲师从试用期开始，最高可深至特级讲师

初级讲师→中级讲师→高级讲师→精英讲师→特级讲师

2、参加内部招聘至其它岗位：可从公司不定期发布的内部招聘职位信息中选择自己期望转型的职位，参加内聘,如客户经理、培训讲师、资讯编辑、业务流程管理等岗位。 

3、 通过内部培训考核，考核达标后颁发证书，将来可在同行业发展，如：投资顾问、理财经理、行业研究、证券分析师、金融分析师等岗位发展。

符合以上条件者，通过面试,可参加培训. 

地址：浦东新区杨高南路428号由由世纪广场1号楼1509人力资源部

联系电话：021-20219482 张先生，邮箱191772403@qq.com
温馨提示：交通方便，换乘地铁四号线或六号线到浦电路站3号出口下，或者公交车610、639，东川线、746、989到东方路峨山路站，步行十分钟即可。
